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Destaques Operacionais no 2T18

Instalação dos primeiros equipamentos no

2T18 e validação dos primeiros testes,

conforme o cronograma previsto.

Aumento no volume de exames processados

nas nossas áreas técnicas, como resultado de

crescimento nas duas unidades de negócios.

Projeto Enterprise – evolução

Evolução contínua, atingindo 77 em Minas

Gerais e Goiânia e 79 em São Paulo, refletindo

iniciativas implementadas na operação.

NPS (Net Promoter Score)

Aumento do Volume Exames Prêmios

Valor Inovação Brasil (Valor Econômico): 4º

lugar entre as empresas mais inovadoras no setor

de saúde. Top of Mind Marcas de Sucesso

Minas Gerais: excelência no setor de saúde.
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Destaques Operacionais no 2T18

Medicina Personalizada: aquisição de 100%

do DLE, referência nacional em exames

especializados nas áreas de genética humana,

genômica e doenças raras.

Toxicologia Forense: aquisição de 51% do

Labfar e assinatura dos instrumentos contratuais

para aquisição de 55% da Psychemedics Brasil

(sujeito à aprovações regulatórias).

Inauguração de unidade de grande porte em Nova Iguaçu (RJ) (mai/18) e de duas unidades de

pequeno porte em Minas Gerais (Lagoa Santa e Sete Lagoas) (abr/18).

Aquisições em Segmentos Estratégicos

PSYCHEMEDICS 

BRASIL

Expansão de Unidades
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Destaques Financeiros no 2T18 e 6M 2018

Å Receita Bruta de R$322,6 milhões (+4,0%). No semestre, a Receita Bruta

totalizou R$639,2 milhões (+6,7%);

Å Receita Líquida de R$301,1 milhões (+5,1%). No semestre, a Receita Líquida

totalizou R$593,1 milhões (+7,1%);

Å Greve dos caminhoneiros: impacto estimado de aprox. R$ 5,1 milhões na

Receita Bruta (c. 1,6% do total do 2T18);

Å Glosas representaram 0,2% da Receita Bruta (queda de 83%). No semestre a

queda foi em torno de 42%;

Å EBITDA de R$59,1 milhões (-12,7%), com margem de 19,6% (-402 bps). No

semestre, o EBITDA totalizou R$118,9 milhões (-10,1%);

Å Lucro Líquido de R$33,2 milhões (+4,8%). No semestre, R$62,8 milhões

(basicamente estável), impactado principalmente pelo ajuste acumulado da taxa

efetiva de 21,8%;

Å Pagamento de JCP referente ao 2T18, no valor de R$9,1 milhões. No semestre

o pagamento de JCP foi de R$18,4 milhões.

Nota: as comparações incluídas nesta apresentação se referem ao 2T17 e a 6M2017, exceto quando mencionado de forma diferente
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Å ROIC sem ágio foi de 28,0% (- 240 bps);

Å Realizada a primeira reunião do Conselho Fiscal (08/06/18);

Å Conclusão do Primeiro Programa de Recompra de Ações, totalizando 1 milhão

de ações ordinárias (PARD3);

Å Concluída a 1ª fase do Projeto Eficiência Operacional (levantamentos de

oportunidades);

V Todas as melhorias nas estruturas, comerciais e administrativas começaram a

ser implementadas a partir do 3T18, inclusive OBZ (orçamento base zero);

Å Projeto Enterprise: primeiras ñviradasòde exames serão realizadas a partir do

3T18;

Å Concluídas as integrações dos Laboratórios Humberto Abrão e Ecoar;

Å Aquisições dos Laboratórios DLE, Labfar e Psychemedics Brasil (este último

sujeito a aprovações regulatórias). Todos no segmento Lab-to-Lab.

Destaques Financeiros no 2T18 e 6M 2018

Nota: as comparações incluídas nesta apresentação se referem ao 2T17 e a 6M2017, exceto quando mencionado de forma diferente
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Receita Bruta Consolidada
Crescimento por Segmento (YoY%)

2T18

Consolidado Lab-to-Lab PSC

Å No Lab-to-Lab a Receita Bruta foi impactada principalmente pela redução do ticket médio no 

1T18, como resultado do mix de exames e ambiente competitivo;

Å No PSC a Receita Bruta apresentou evolução principalmente como resultado das aquisições 

da Ecoar e Humberto Abrão, no final de 2017;

Å Com base em controles internos, a greve dos caminhoneiros gerou impacto de aprox. R$ 5,1 

milhões na receita bruta (c. 1,6% da receita no 2T18). 

6M18
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Receita Bruta Lab-to-Lab
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Receita Bruta PSC

Crescimento da Receita Bruta por Região (R$ MM)

Å A Receita Bruta em Minas Gerais é resultado principalmente das aquisições dos laboratórios 

Ecoar e Humberto Abrão no final de 2017, acrescidos da força das marca Hermes Pardini na 

região e esforços contínuos para melhorar o nível de atendimento;

Å Em São Paulo, a receita vem sendo impactada positivamente pela nova unidade, no Morumbi;

Å A queda na Receita Bruta no Rio de Janeiro deve-se principalmente ao redirecionamento 

para rede própria durante o 1T18, bem como efeitos no ticket médio.
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Impostos, Glosas, Outras Deduções e 
Receita Líquida

Impostos, Glosas e Outras Deduções (% RB) Receita Líquida (R$ MM)
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Custo dos Serviços Prestados

Custo dos Serviços Prestados em % da Receita Líquida

Gastos com Pessoal

Materiais

Outros Custos

Fretes e Carretos

Aluguel e Manutenção de 

Máq. e Equip.

Depreciações e Amortizações

Aluguel de Imóveis

Custo dos Serviços Prestados (R$ MM) 2T17 2T18 Variação 6M17 6M18 Variação

Gastos com Pessoal 64,2 75,9 18,1% 123,8 147,2 18,9%

Materiais 67,9 74,0 9,0% 128,5 143,1 11,3%

Fretes e Carretos 12,6 14,8 17,2% 24,2 28,1 16,4%

Aluguel e Manutenção de Máquinas e Equipamentos 8,2 10,4 26,9% 16,0 20,6 28,3%

Depreciação e Amortização 8,4 8,6 1,6% 16,5 16,8 2,1%

Aluguel de Imóveis 8,1 8,8 8,4% 15,4 17,4 12,8%

Outros Custos 25,6 25,5 -0,5% 48,5 48,4 -0,2%

Total 195,1 218,0 11,7% 373,0 421,6 13,0%
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Margem Bruta por Segmento

Margem Bruta por Segmento (%)
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Despesas Operacionais

Å Nas Despesas com Vendas, o aumento observado é devido principalmente a:

Å CRC: aumento de R$0,9 milhão nos gastos relacionados à Central de Atendimento ao 

Cliente do Rio de Janeiro, em função do processo de terceirização concluído no 4T17;

Å Incorporação das empresas adquiridas: R$0,5 milhão referentes às empresas Ecoar 

e Humberto Abrão, adquiridas no 4T17 e DLE e Labfar, adquiridas no 2T18;

Å Em relação a outras despesas/receitas operacionais, a variação de R$7,9 milhões 

observada deve-se principalmente a ganhos de eficiência nos processos de pré-faturamento 

(R$3,4 milhões) e reversão em provisões fiscais, trabalhistas e cíveis (R$2,0 milhões). 

R$ MM % RL R$ MM % RL ҟ ҈ ҟ ōǇǎ

Despesas com vendas 17,4 6,1% 21,2 7,0% 21,8% +96 bps

Despesas gerais e administrativas 20,6 7,2% 22,0 7,3% 7,1% +13 bps

Subtotal Despesas Operacionais 38,0 13,3% 43,2 14,4% 13,8% +110 bps

(+) Outras Rec. / Desp. Operacionais 2,8 1,0% -5,1 -1,7% -279,5% -266 bps

Total Despesas Operacionais 40,8 14,2% 38,2 12,7% -6,4% -156 bps

Variação
Despesas Operacionais

2T17 2T18

R$ MM % RL R$ MM % RL ҟ ҈ ҟ ōǇǎ

Despesas com vendas 31,6 5,7% 41,4 7,0% 31,3% +129 bps

Despesas gerais e administrativas 40,5 7,3% 43,3 7,3% 6,8% -2 bps

Subtotal Despesas Operacionais 72,1 13,0% 84,7 14,3% 17,5% +127 bps

Outras Rec. / Desp. Operacionais 6,6 1,2% -4,2 -0,7% -163,9% -192 bps

Total Despesas Operacionais 78,7 14,2% 80,5 13,6% 2,2% -65 bps

Variação
Despesas Operacionais

6M17 6M18
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EBITDA Ajustado

EBITDA ajustado (R$ MM) e margem (%)
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Resultado Financeiro e Endividamento

Evolução da Dívida Líquida* 

(R$ MM)

Å A Receita Financeira foi impactada pelo menor saldo em caixa no 2T18 (-R$91,3 MM em 

comparação com o 2T17), e pela queda na taxa de juros observada nos últimos meses; 

Å Dívida Líquida de R$276,5 milhões ao final do 2T18, representando alavancagem de 1,2x 

(dívida líquida / EBITDA LTM).

* Obrigações por Compra de Investimentos líquido de 

aplicações financeiras vinculadas

R$ MM 2T17 2T18 Variação 6M17 6M18 Variação

Resultado Financeiro Líquido -8,8 -5,8 -34,3% -13,3 -10,8 -19,0%

Receitas Financeiras 8,3 4,4 -46,6% 13,3 7,3 -45,6%

Despesas Financeiras -16,5 -9,1 -45,0% -26,4 -16,8 -36,5%

Variação Cambial -0,5 -1,1 103,5% -0,2 -1,3 459,3%

Tipo de Dívida (R$ MM) 2T18 %

Debêntures 213,2 54,8%

Finep 21,2 5,4%

Capital de Giro 13,1 3,4%

Finame + Leasing Financeiro 14,0 3,6%

Parcelamentos Tributários 51,6 13,3%

Obrigações por Compra de Investimentos* 75,8 19,5%

Total 388,9 100,0%
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IR/CSLL, Alíquota Efetiva e Lucro Líquido

Lucro Líquido (R$ MM) e      

Margem Líquida (%)

Imposto de renda e contribuição social 

(R$ MM) e Alíquota Efetiva (%)

(*) A alíquota efetiva no 2T18 ficou em 15,3%, devido principalmente as distribuições de Juros 

sobre Capital Próprio correspondentes ao 1T18 (R$9,3 milhões) e 2T18 (R$9,1 milhões), 

aprovadas em abr/18 e mai/18, respectivamente. 

Caso a distribuição correspondente ao 1T18 tivesse ocorrido no curso do trimestre, a alíquota 

efetiva do 2T18 ficaria em 23,4%.

(*)
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CAPEX

CAPEX (R$ MM)

Å Os principais investimentos realizados no 2T18 estão relacionados à (i) benfeitorias em 

unidades existentes nas praças de Minas Gerais, Goiás, São Paulo e Rio de Janeiro, (ii) 

expansão de unidades e (iii) melhorias na infraestrutura de TI.
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ROIC

ROIC LTM sem ágio

Å ROIC LTM sem ágio foi de 28,0% no 2T18, impactado principalmente pela queda da 

margem bruta.
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Pagamento de Dividendos e JCP

O Conselho de Administração aprovou em 18 de junho a distribuição de Juros sobre Capital 

Próprio no montante bruto total de R$9,1 milhões:

Å R$0,0701071351 por ação;

Å Data base: 29 de junho de 2018;

Å Data ex: 02 de julho de 2018;

Å Pagamento: 31 de julho de 2018.

Quadro Resumo:

Evento 30/mai/2018 31/jul/2018 Total

Distribuição de Dividendos (R$ Mil) 4.241 0 4.241

Distribuição de Juros sobre Capital Próprio (R$ Mil) 9.313 9.112 18.426

Total Distribuído (R$ mil) 13.554 9.112 22.666

Data pagamento
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Glossário

Å Lab-to-Lab: serviços de apoio a laboratórios conveniados em todo o território nacional

através de uma grande capilaridade logística e sistema de TI integrados;

Å PSC: Sigla em inglês para Patient Service Centers, é o atendimento direto ao cliente pela

Companhia através de suas lojas;

Å ROIC: Sigla em inglês para Return on Invested Capital;

Å CAPEX: Sigla em inglês para Capital Expenditure;

Å EBITDA: Sigla em inglês para Earnings Before Interest, Tax, Depreciation and

Amortization;

Å LTM: Sigla em inglês para Last Twelve Months;

Å YoY: Sigla em inglês para Year over Year;

Å BPS: Sigla em inglês para Basis Points;

Å NPS: Sigla em inglês para Net Promoter Score.
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Aviso e Contatos RI

Declarações contidas neste documento relativas às perspectivas dos negócios, projeções de resultados

operacionais e financeiros e referências ao potencial de crescimento da Companhia constituem meras previsões e

foram baseadas nas expectativas e estimativas da Administração em relação ao desempenho futuro do Instituto

Hermes Pardini. Embora a Companhia acredite que tais previsões sejam baseadas em suposições razoáveis, ela não

assegura que elas sejam alcançadas. As expectativas e estimativas que baseiam as perspectivas futuras da

Companhia dependem em grande parte do comportamento do mercado, da situação econômica e política do Brasil,

de regulamentações governamentais existentes e futuras e do desempenho geral da economia mundial e, portanto,

estão sujeitas a mudanças que fogem ao controle da Companhia e de sua Administração.

Aviso

e-mail: ri@grupopardini.com.br

site: www.grupopardini.com.br/ri

Telefone: +55 (31) 3629-4503

Contatos: Relações com Investidores


